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Guia Practica para Vendedores:

1. Preparacién Inicial:

- Estimaciéon de Valor: Contrata a un tasador profesional o agente inmobiliario
para obtener una valoracion precisa de tu propiedad. Esto te ayudara a
establecer un precio competitivo.

- Documentacion: Reune todos los documentos necesarios, como escrituras,
planos, recibos de impuestos y cualquier otro documento relacionado con la
propiedad.

2. Preparacion de la Propiedad:

- Limpieza y Reparaciones: Realiza una limpieza profunda y repara cualquier
dafo visible. Considera mejoras menores que puedan aumentar el valor de la
propiedad.

- Decoracién (Home Staging): Organiza y decora la casa para que sea atractiva
para los compradores. Esto puede incluir pintar paredes, reorganizar muebles y
mejorar la iluminacion.

3. Contratar un Agente Inmobiliario:

- Seleccion del Agente: Encuentra un agente con experiencia en tu area. Verifica
referencias y asegurate de que tenga un buen historial de ventas.

- Acuerdo de Exclusividad: Firma un contrato con el agente, especificando los
términos y condiciones de la venta, incluyendo la comisién y el periodo de
exclusividad.

4. Marketing de la Propiedad:

- Fotografia Profesional: Asegurate de que tu agente inmobiliario contrate a un
fotografo para obtener imagenes de alta calidad de la propiedad. Las fotos
atractivas pueden marcar una gran diferencia en la venta.

- Publicidad: Discute con tu agente sobre las plataformas en linea, redes sociales
y medios locales que se utilizaran para promocionar la propiedad. Asegurate de
que la propiedad esté listada en los sitios web inmobiliarios relevantes.
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5. Proceso de Venta:

- Visitas a la Propiedad: Sé flexible con las visitas a la propiedad. Programa
presentaciones para los posibles compradores. Mantén la casa en excelente
estado para cada visita.

6. Cierre de la Venta:

- Negociacion: Preparate para negociar con los compradores. Tu agente
inmobiliario te ayudara a manejar las ofertas y contraofertas.

- Revision del Contrato: Asegurate de comprender todos los términos del
contrato de venta. Un abogado especializado puede revisar el contrato para
evitar problemas.

7. Post-Venta:

- Documentacion Final: Completa todos los tramites necesarios para transferir
la propiedad, como firmar la escritura y pagar los impuestos.

- Mudanza: Organiza la mudanza y asegurate de retirar todas tus pertenencias
personales de la propiedad antes de la fecha de cierre.

- Seguimiento: Mantén una comunicacion abierta con tu agente inmobiliario para
estar al tanto de los detalles del comprador y todo lo relacionado con el cierre
para abordar cualquier inconveniente que pueda surgir.

- iNuestro equipo de ventas esta aqui para ayudarte!
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